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ExportaMoz Conecta Moçambique ao
Mundo no Engage Trade Africa 2025
ExportaMoz Connects Mozambique to the World at

Engage Trade Africa 2025

aproximando-se da cadeia de suprimentos e 
das estratégias de mercado. 

Desde a primeira edição, em 2021, o ETA 
cresceu exponencialmente, passando de 16 
exportadores e 120 reuniões para 250 
exportadores e mais de 2.500 reuniões 
agendadas em 2025, consolidando-se como a 
principal plataforma africana para negócios 
regionais e globais. A participação da 
ExportaMoz reforça o compromisso de 
Moçambique com a expansão internacional 
das suas empresas e a promoção do país 
como destino confiável para comércio e 
investimento. 

supply chains and market strategies. 

Since its first edition in 2021, ETA has grown 
exponentially — from 16 exporters and 120 
meetings to 250 exporters and more than 
2,500 scheduled meetings in 2025 — 
establishing itself as the leading African 
platform for regional and global trade. 
ExportaMoz’s participation reinforces 
Mozambique’s commitment to expanding the 
international presence of its companies and 
promoting the country as a reliable 
destination for trade and investment. 

 

A ExportaMoz levou Moçambique ao centro 
do comércio internacional ao participar no 
Engage Trade Africa (ETA) 2025, realizado de 
27 a 30 de Outubro em Durban, África do Sul. 
Durante quatro dias intensos, a missão 
empresarial promoveu a integração de 
empresas moçambicanas em cadeias de valor 
regionais e globais, abrindo portas a novos 
mercados e reforçando a imagem do país 
como parceiro comercial de referência. 

O evento reuniu exportadores africanos e 
compradores internacionais de sectores 
estratégicos, incluindo alimentos e bebidas, 
cosméticos, têxteis, vestuário, design e 
produtos farmacêuticos. Para além das 
reuniões B2B pré-agendadas e workshops 
especializados, os participantes desfrutaram 
de um programa social e cultural diferenciado, 
que incluiu recepções de networking, 
coquetéis e visitas a fábricas e distribuidores. 
Estas experiências permitiram aos delegados 
criar conexões pessoais e de negócios, 

ExportaMoz positioned Mozambique at the 
center of international trade by participating 
in Engage Trade Africa (ETA) 2025, held from 
27 to 30 October in Durban, South Africa. Over 
four intensive days, the business mission 
promoted the integration of Mozambican 
companies into regional and global value 
chains, opening doors to new markets and 
strengthening the country’s image as a 
trusted commercial partner. 

The event brought together African exporters 
and international buyers from strategic 
sectors, including food and beverages, 
cosmetics, textiles, apparel, design, and 
pharmaceuticals. In addition to pre-scheduled 
B2B meetings and specialized workshops, 
participants enjoyed a distinctive social and 
cultural program featuring networking 
receptions, cocktails, and visits to factories 
and distributors. These experiences allowed 
delegates to build personal and business 
connections while gaining closer insights into 
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compradores internacionais, gerando 
oportunidades concretas de negócio. 

Os resultados foram imediatos. Empresas 
sul-africanas, como Harkish Distributors, 
Rasah Spices, Heartland Foods e South Seas 
Import & Export, manifestaram interesse em 
volumes significativos de feijão, milho,  
especiarias e cereais. 

Compradores da América do Norte exploraram 
joint ventures e importações de caju 
processado, coco seco, sementes de sésamo e 
camarões congelados. Paquistão e Emirados 
Árabes Unidos demonstraram forte procura 
por frutas tropicais e produtos agrícolas. 
Parceiros de Malawi e Tanzânia identificaram 
oportunidades para integrar-se na plataforma 
ExportaMoz, reduzindo custos logísticos e 
ampliando o comércio intra-africano. 

Segundo Lara Santos, Gestora de 
Desenvolvimento de Comércio Internacional 
da Exportamoz Solutions, “a Engage Trade 
Africa revelou o potencial ainda pouco 
explorado das commodities moçambicanas. 
Esta participação conectou produtores locais 
a compradores estratégicos, criando 
oportunidades reais de crescimento e abrindo 
portas para novos mercados regionais e 
globais”. 

O evento reforçou a relevância do 
matchmaking e do near sharing trading, 
promovendo negócios mais eficientes, 
sustentáveis e com maior rentabilidade. A 
ExportaMoz continuará a consolidar 
contactos, formalizar pedidos e fortalecer 
parcerias, posicionando Moçambique como 
referência no comércio internacional de 
commodities. 

generating concrete business opportunities. 

The results were immediate. South African 
companies such as Harkish Distributors, 
Rasah Spices, Heartland Foods, and South 
Seas Import & Export expressed interest in 
significant volumes of beans, spices, maize, 
and groundnuts. 

Buyers from North America explored joint 
ventures and imports of processed cashew 
nuts, dried coconut, sesame seeds, and frozen 
shrimp. Pakistan and the United Arab 
Emirates showed strong demand for tropical 
fruits and agricultural products. Partners from 
Malawi and Tanzania identified opportunities 
to integrate into the ExportaMoz platform, 
reducing logistics costs and expanding 
intra-African trade. 

According to Lara Santos, International Trade 
Development Manager at ExportaMoz 
Solutions, “Engage Trade Africa revealed the 
still under-explored potential of Mozambican 
commodities. This participation connected 
local producers with strategic buyers, creating 
real growth opportunities and opening doors 
to new regional and global markets.” 

The event reinforced the importance of 
matchmaking and near-shoring trading, 
promoting more efficient, sustainable, and 
profitable business dynamics. ExportaMoz will 
continue to consolidate contacts, formalize 
requests, and strengthen partnerships, 
positioning Mozambique as a reference in the 
international commodities trade. 

A ExportaMoz marcou presença de destaque 
no Engage Trade Africa (ETA) 2025, em 
Durban, África do Sul, realizando mais de 16 
reuniões B2B estratégicas com empresas de 
alto potencial da África do Sul, EUA, Canadá, 
Paquistão, Emirados Árabes Unidos, Malawi e 
Tanzânia. Durante quatro dias, produtos 
moçambicanos como caju, amendoim, 
sementes de sésamo, gengibre, piri-piri seco, 
milho, frutas tropicais e frutos do mar 
congelados conquistaram o interesse de 

ExportaMoz had a prominent presence at 
Engage Trade Africa (ETA) 2025 in Durban, 
South Africa, holding more than 16 strategic 
B2B meetings with high-potential companies 
from South Africa, the United States, Canada, 
Pakistan, the United Arab Emirates, Malawi, 
and Tanzania. Over four days, Mozambican 
products such as cashew nuts, peanuts, 
sesame seeds, ginger, dried chili, maize, 
tropical fruits, and frozen seafood captured 
the interest of international buyers, 

ExportaMoz Gera Oportunidades Reais no 
Engage Trade Africa 2025 

ExportaMoz Generates Real Opportunities 
at Engage Trade Africa 2025
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afirmar-se na agenda comercial africana. Mas 
transformar potencial em impacto real exige 
mais inovação, coordenação e presença 
assertiva em fóruns regionais. É este caminho 
que a ExportaMoz continuará a trilhar com 
parceiros, empresários e instituições públicas, 
atuando como ponte, facilitadora e 
catalisadora de novas oportunidades. 

Eventos como o Engage Trade Africa não são 
apenas plataformas de networking. São 
laboratórios estratégicos, onde se constroem 
visões e se criam caminhos para mercados 
mais amplos. É neste espaço que a 
ExportaMoz quer continuar a atuar, 
conectando Moçambique ao mundo e 
transformando oportunidades em resultados 
concretos. 

foundations to assert itself in the African 
commercial agenda. But turning potential into 
real impact requires more innovation, 
coordination, and assertive presence in 
regional forums. This is the path that 
ExportaMoz will continue to follow with 
partners, entrepreneurs, and public 
institutions, acting as a bridge, facilitator, and 
catalyst for new opportunities. 

Events like Engage Trade Africa are not 
merely networking platforms; they are 
strategic laboratories where visions are 
shaped and pathways to broader markets are 
created. It is within this space that 
ExportaMoz intends to continue operating — 
connecting Mozambique to the world and 
transforming opportunities into concrete 
results. 

De África para o Mundo: Uma Reflexão 
Institucional sobre o ETA 2025 

ExportaMoz Puts Mozambique at the 
Heart of International Trade at ETA 2025

A participação da ExportaMoz Solutions no 
Engage Trade Africa (ETA 2025) foi mais do 
que uma presença internacional. Foi uma 
reafirmação do nosso compromisso com as 
empresas moçambicanas. Durante quatro 
dias, cada encontro e cada diálogo mostraram 
que transformar potencial produtivo em 
oportunidades de mercado exige visão 
estratégica, preparação e acompanhamento 
contínuo. 

O ETA 2025 trouxe energia, inspiração e 
contacto direto com empresários motivados e 
investidores atentos. Para nós, foi a 
oportunidade de compreender, no terreno, as 
reais necessidades do sector privado 
moçambicano, perceber os desafios de 
competitividade e destacar a importância de 
informação precisa, suporte técnico e 
inteligência de mercado para expandir 
negócios além-fronteiras. 

Apresentámos a nossa visão de forma clara: 
apoiar Moçambique a posicionar-se como 
fornecedor confiável de bens e serviços em 
toda a África. Defendemos um modelo de 
trabalho que integra conhecimento técnico, 
comunicação estratégica e networking 
qualificado, pilares essenciais para que os 
empresários nacionais se destaquem e 
conquistem novos mercados. 

Voltamos do ETA 2025 com a convicção de que 
Moçambique tem argumentos sólidos para 

ExportaMoz Solutions’ participation in Engage 
Trade Africa (ETA 2025) was more than an 
international presence — it was a 
reaffirmation of our commitment to 
Mozambican businesses. Over four days, 
every meeting and conversation 
demonstrated that transforming productive 
potential into market opportunities requires 
strategic vision, preparation, and continuous 
follow-up. 

ETA 2025 brought energy, inspiration, and 
direct engagement with motivated 
entrepreneurs and attentive investors. For us, 
it was an opportunity to understand, on the 
ground, the real needs of the Mozambican 
private sector, grasp the competitiveness 
challenges, and highlight the importance of 
accurate information, technical support, and 
market intelligence for expanding business 
beyond borders. 

We presented our vision clearly: to support 
Mozambique in positioning itself as a reliable 
supplier of goods and services across Africa. 
We advocated for a work model that combines 
technical expertise, strategic communication, 
and qualified networking — essential pillars 
for helping national entrepreneurs stand out 
and secure new markets. 

We returned from ETA 2025 with the 
conviction that Mozambique has strong 
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Acelerando as Exportações da 
Província de Gaza
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PUBLICIDADE

MODELO MOTOR TRANSMISSÃO PREÇO

3.0
Automática

4X4 O preço inclui manutenção até 40.000 km ou 2 anos

3.688.061,00 MZN

EXECUTIVE LSE
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SUSTENTABILIDADE

O QUE SÃO

ODS?
promover um mundo mais justo, sustentável e 
próspero até 2030.

Estas medidas visam erradicar a pobreza, proteger 

o planeta e garantir que todas as pessoas possam 

viver com dignidade, paz e prosperidade. Esses 

educaç  de 
qualidade, igualdade de género, crescimento 
económico sustentável, inovaç o, consumo 
responsável, acç  climática, entre outros pilares 
essenciais para o progresso equilibrado das 
nações.

A ExportaMoz

Apostamos no fortalecimento das MPMEs 
exportadoras, na inovaç  digital e em soluções 
responsáveis que impulsionam o crescimento 
económico de forma inclusiva e verde.

Com este compromisso, contribuímos para um 

Moçambique.
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www.exportamoz.co.mz | marketing@exportamoz.co.mz

Uma Plataforma única e completa
para Exportadores e Compradores
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A ExportaMoz é uma empresa de direito privado moçambicana, com 

Exportadores em Moçambique


