Newsletter

1° Edicdo | 18 de Abril de 2025 =/ ExportaMoz Publicacao Mensal | ExportaMoz

Exportamoz Solutions realiza o
seu 1° Workshop de Capacitacao
sobre Comeércio Internacional
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Exportamoz Solutions realiza o seu
1° Workshop de Capacitacao sobre
Comércio Internacional

o0 ambito da sua actuacgdo no
mercado, a ExportaMoz Solu-
tions congrega trés pilares
cruciais para o apoio na cadeia de
exportacdes das pequenas e médias
empresas mogambicanas que expor-
tam ou com potencial exportavel,
nomeadamente: (i) difusdo do conhe-
cimento, (ii) a promogao do potencial

exportavel e (iii) a capacitagao institu-
cional (incubadora ExportaMoz). No
cumprimento dos projectos do Pilar
I, @ ExportaMoz Solutions realizou no
dia 20 de Fevereiro, 0 1° Workshop de
capacitacao sobre comércio interna-
cional virado a divulgar as oportuni-
dades de acesso ao financiamento
para as exportacdes.

‘\

Num evento que contou com a apre-
sentacado dos projectos da Exporta-
Moz Solutions, os parceiros da Expor-
taMoz também apresentam soluc¢des
especificas de apoio a cadeia de valor
das exportagdes. Adicionalmente,
o evento também foi marcado pela
celebracdo do Memorando de Enten-
dimento entre a Palma Seguros e a
ExportaMoz solutions.

ExportaMoz Lanca Plataforma de Matchmaking para Exportadores Mo¢cambicanos: ))

A Plataforma do Exportador em Mocambique

ExportaMoz esta
a revolucionar o

comeércio inter-
nacional em Mogcambi-
que, com o langcamento
durante o Workshop de
Comércio Internacional e
Acesso ao Financiamento
as Exportacdes, da sua
nova Plataforma do Expor-
tador, uma solugado ino-
vadora de matchmaking
gue conecta vendedores
mogambicanos a compra-
dores internacionais. Con-

forme a apresentagao do
Miguel Joia, a plataforma
visa facilitar a interacao
directa entre empresas
nacionais e mercados
estrangeiros, promovendo
a visibilidade dos produtos
mogambicanos e agili-
zando processos de nego-
ciacdo. A solucao digital
oferece  um ambiente
seguro e dinamico para
gue exportadores possam
apresentar suas ofertas,
enquanto compradores
encontram fornecedores
qualificados de forma efi-
ciente.

Segundo a sua explana-
cao, Miguel Jdéia referiu
que, ao aderir a Plata-
forma do Exportador, as
empresas terdo acesso a
uma rede global de com-
pradores qualificados,
permitindo a expansao
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dos seus mercados de
atuagdo. Acrescentou que,
além disso, a plataforma
oferece ferramentas avan-
cadas para acompanhar
tendéncias de mercado e
optimizar as estratégias de
exportagao com base em
dados em tempo real.

Destacou que o maior
diferencial associado a
plataforma, é o suporte
especializado fornecido
pela ExportaMoz, que
inclui orientagao em pro-
cessos de exportagao, con-
formidade regulatéria e
estratégias de internacio-
nalizagao. Este apoio per-
sonalizado visa capacitar
e orientar os exportadores
mogambicanos para com-
petirem de forma eficaz
no mercado global, garan-
tindo maior seguranga e
sucesso nas negociagoes.

Desta forma, terminou
a sua intervengdo, con-
vidando as empresas
mogambicanas a regis-
tarem-se na plataforma e
explorarem novas oportu-
nidades de exportagao.
Para mais informacodes e
para realizar o seu registo,
visite o site da ExportaMoz
através de www.exporta-
moz.co.mz. M
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ExportaMoz e
Palma Seguros

memorando de

entendimento

urante o Workshop

de Comércio Inter-

nacional e Acesso
ao Financiamento as
Exportacées, a Exporta-
Moz e a Palma Seguros
assinaram um Memo-
rando de Entendimento
(MoU) com o objetivo de
fortalecer as operagdes
de exportagdo e ampliar a
seguranca nas transagoes
comerciais para empre-
sas mogambicanas que
atuam no mercado inter-
nacional.

Este acordo estratégico
visa oferecer solugbes
inovadoras em gestao
de risco e seguros para
exportadores, garantindo
maior protecdo em todas
as etapas do processo de
exportagao. A parceria ira
proporcionar  condi¢des
mais acessiveis para a
contratagdo de seguros
de carga, seguro de cré-
dito a exportagao e outras
modalidades  essenciais
para mitigar riscos em
operagdes internacionais.

s

ExportaMoz S

| manifesto @
) contratar o
rceiros para
jretamente
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ExportaMoz Solutions

WORKSHOP

COMERCIO INTERNACIONAL
E ACESSO A FINANCIAMENTO

PARA EXPORTA

PARCEIROS:

Os representes de ambas

instituicdes, afirmaram
que o memorando outrora
assinado, representa um
passo significativo para
fortalecer a confianca e a
seguranga nas exporta-
¢des mogambicanas. Ao
unir a expertise da Palma
Seguros com a plataforma
da ExportaMoz, estamos
a criar um ambiente mais
seguro e favoravel para o
crescimento das empre-
sas no mercado global.

Com este acordo, as
empresas  mogambica-

eficazes e inovadoras
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COMERC
INTERNACH

nas terdo acesso a ser-
vigos personalizados e a
consultoria especializada
em mitigagao de riscos,
assegurando maior esta-
bilidade financeira e com-
petitividade no comércio
internacional. A Exporta-
Moz e a Palma Seguros
reafirmam seu compro-
misso em apoiar o cres-
cimento das exportacdes
mog¢ambicanas e incenti-
var a internacionalizagao
de negédcios através de
solucdes eficazes e inova-
doras.

COMERCIO
INTERNACIONAL

A ExportaMoz e a Palma Seguros reafirmam seu compromisso
em apoiar o crescimento das exportagées mocambicanas e
incentivar a internacionalizagcao de negdcios através de solucoes
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A ExportaMoz continua a impulsionar

O comeércio exterior com o lancamento
durante o Workshop de Comércio Inter-
nacional e Acesso ao Financiamento as

Exportacdes, da 2* Edicao do Manual Guia
do Exportador, uma ferramenta actual-
izada e expandida para apoiar empresas
mocambicanas em todo o processo de
exportacgao.

sta nova edicdo oferece infor-
Emagées mais detalhadas e
praticas sobre os procedi-
mentos legais, logisticos, finan-
ceiros e de seguros envolvidos na
exportacao, reflectindo as ultimas

actualizagcdes em politicas comer-
ciais e exigéncias internacionais. O

manual fornece um roteiro com-
pleto, desde a identificacdo de
oportunidades de mercado até a
execucgado eficiente das operacgdes
de exportagao.

Miguel Jdéia referiu segundo a sua
intervencdo, que o langamento
da 2? Edicdo do Manual Guia do

Foco em Responder 100% das Necessidades do
Exportador e Potencial Exportador de Mogcambique

ExportaMoz
Lanca a 2° Edicao
do Manual Guia
do Exportadorem
Mocambique

Exportador reforca o comprom-
isso da ExportaMoz em capaci-
tar as empresas mogambicanas
para competirem com sucesso no
cenario global.

Referiu ainda que, entre as novi-
dades desta edigcao estdao novas
seccgdes dedicadas ao uso de tecno-
logias digitais no comércio exterior,
estratégias para diversificagdo de
mercados e orientagdes especificas
sobre certificacbes internacionais,
reiterando gque o conteudo foi elab-
orado em colaboragdo com espe-
cialistas em comércio internacional,
assegurando informagdes precisas
e adaptadas a realidade mogambi-
cana.

Terminou convidando todas as
empresas presentes e interessadas
em ampliar suas oportunidades
no exterior a acederem a 2° Edigao
do Manual Guia do Exportador e a
explorarem novas possibilidades de
negdcio.

Para mais informacdes e para obter
0 manual, visite o nosso site: www.
exportamoz.co.mz. s
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PROMOVENDO A
EXPORTACAO DOS’
PRODUTOS DAS PME'S
MOCAMBICANAS

MANUAL GUIA DO EXPORTADOR MOCAMBIQUE

B e
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Manual Guia Do Exportador | - |- 1
Em Mogambique

o is Sobre Exportagao |
ge:ﬁ:ii?;?k‘o do Comércio Externo

Prontiddo Para Expor}ar|

Plano De Negdcio Para Exportar |
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Manual Guia Do Exportador
Em Mogambique
UmManual Guia elaborado para Qualquer individuoque Pretenda
diversificar o mercado e tomar-se um exportador, profissional,
UmManuyal

|
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ExportaMoz e o Alto
Comissariado da Nigéria
fortalecem ligagcdes comerciais
entre Mocambique e Nigéria

A ExportaMoz Solutions refor¢ga seu compromisso
em ampliar as relagdes comerciais entre Mogam-
bique e Nigéria. Em um encontro estratégico com
a Nigeria High Commission in Maputo, exploramos
sinergias e potenciais colaborag¢des para facilitar e
expandir o comércio bilateral, com acgdes a inicia-
rem com a analise de possiveis acordos comerciais,
promovendo um ambiente propicio para novas
oportunidades de negdcios entre os dois paises.

urante o encontro,

os representan-

tes da ExportaMoz
tomaram a ocasiao con-
vidar a Nigeria High Com-
mission in Maputo a par-
ticipar no nosso préximo
workshop, que ocorrerd
no dia 20 de fevereiro no
Radisson Blu, em Maputo
como uma janela para
fortalecer o didlogo e a
cooperagao entre Mogam-
bique e Nigéria. Por seu
turno, a ExportaMoz mani-
festou a sua presenca na
West Africa Trade & Manu-
facturing Expo, que serd
realizada de 27 a 29 de
maio, em Lagos, Nigéria,
um evento que constitui
uma plataforma estraté-
gica para explorar novas
oportunidades de expor-

tagao, atrair investimentos
e estabelecer parcerias
comerciais com players-
-chave da regiao.

Em termos de parcerias
e colaboragdes futuras,
durante o encontro,ambas
instituicbes ficaram de
estabelecer contatos
estratégicos com entida-
des influentes dos secto-
res de comércio e investi-
mento em Mogambique
e Nigéria, estabelecendo
as bases para futuras cola-
boracgdes. Entre os parcei-
ros envolvidos destacam-
-se a The Nigeria Global
Business Match, a APIEX
(Agéncia para a Promocao
de Investimento e Expor-
tagbes de Mocgambique)
e a Diregao Nacional do
Comércio Externo.

Foco em Responder 100% das Necessidades do
Exportador e Potencial Exportador de Mogcambique
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ExportaMoz Reforca Parcerias
Comerciais com a Turquia para
Impulsionar Internacionalizacao
das PME’s Mocambicanas

DL,

Z Solutions

www.exportamuz.nomz

moz.co'

ExportaMoz tem

reforcado a sua

missdo de promo-
ver a internacionalizagao
das empresas mogam-
bicanas, com destaque
para o estreitamento das
relagdes comerciais com
a Turquia. Esta iniciativa
surge no ambito do forta-
lecimento da cooperagao
bilateral, com o objectivo
de criar pontes soélidas
entre os sectores empre-
sariais dos dois paises.
Através de uma aborda-
gem estratégica, a Expor-
taMoz pretende facilitar o
didlogo entre empresarios
mog¢ambicanos e turcos,
promovendo uma parti-
Iha activa de experiéncias
e interesses comerciais.
Com o apoio institucional
da Embaixada da Turquia
em Mogambique, estdo
planificados encontros

regulares com delegagdes
comerciaisquevisamiden-
tificar oportunidades de

me,

ExportaMoz Solutione

investimento e coopera-
¢ao em areas-chave como
agroinddstria, energia,
comeércio e servigos. Estes
momentos de interagdo
visam potenciar a criagao
de sinergias, bem como
a exploragdo conjunta de
novos mercados, alicerca-
dos na confianga mutua
e no potencial de comple-
mentaridade econdmica.
Este movimento de apro-
ximagao entre Mogambi-
que e Turquia representa
uma aposta estratégica
em parcerias sustentaveis
e mutuamente vantajosas.
Ao facilitar o intercambio
empresarial e o acesso
a novas oportunidades
comerciais, a ExportaMoz
reafirma o seu compro-
misso com o desenvolvi-
mento econdmico do pais,
contribuindo para uma
maior insergao das Peque-
nas e Meédias Empresas
mogambicanas no comér-
cio internacional.
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ExportaMoz Solutions e Departamento de
Mayotte: Nova Rota Comercial para Impulsionar as
Exportacdes Mocambicanas

ExportaMoz Solu-
tions tem liderado
um movimento
estratégico que promete

transformar o pano-
rama das exportagdes de
Mogambique, abrindo
portas para um novo e
promissor destino comer-
cial: Mayotte, um departa-
mento ultramarino fran-
cés localizado no Canal de
Mogambique.

Em parceria com o Depar-
tamento de Mayotte,
através da Missao de Coo-
peragao Regional e do
seu Representante em
Mocambique, e no ambito
da iniciativa Interreg Canal
du Mocambique, estao
a ser estruturadas agdes
concretas para reforgar
a cooperagao regional,
o comércio e a conecti-
vidade logistica entre os
dois territorios.

Promocao Comercial
e Oportunidades de
Investimento

A ExportaMoz Solutions
estd também a organizar
workshops e encontros
B2B entre delegagbes
empresariais  mogambi-
canas e de Mayotte, pro-
movendo um ambiente
de intercambio de conhe-
cimento e atragao de
investimento direto. Esta
iniciativa visa consolidar
relagbes de longo prazo
e inserir Mogcambique de
forma estruturada no mer-

cado regional e internacio-
nal.

Estamos a construir mais
do que rotas comerciais -
estamos a tragcar um novo
futuro para as exportagdes
mogambicanas.

A ExportaMoz Solutions
reafirma o seu compro-
misso em impulsionar a
economia nacional e trans-
formar oportunidades em
resultados concretos.

Foco em Responder 100% das Necessidades do
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Conexao Aérea e Maritima:

Logistica Estratégica para

Novos Mercados

Com o objetivo de supe-
rar os desafios logisticos
e facilitar o fluxo comer-
cial, duas frentes estao
em curso:

1. Transporte Aéreo de
Carga:

Em colaboragao com os
Aeroportos de Mogcam-
bique, E.P., a Exporta-
Moz promoveu encon-
tros estratégicos para
viabilizar uma rota
aérea direta de carga
para Mayotte. Esta liga-
cao facilitara o envio
de produtos frescos e
essenciais — como fru-
tas, mariscos e vegetais

Um Mercado com Potencial
Estratégico

— garantindo conformi-
dade com as exigéncias
sanitarias e alfandega-
rias francesas.

2.Rota Maritima
Comercial:

Com o apoio da Civitas
Partners Group e do
Departamento Econdé-
mico de Mayotte, estao
a ser desenhadas rotas
maritimas sustentaveis
e eficientes que permi-
tirao escoar produtos
moc¢ambicanos com
maior competitividade,
especialmente do setor
agroalimentar.
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O Potencial Exportavel do

Distrito de Moamba

Um Hub Estratégico para o Desenvolvimento Econémico
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No primeiro  trimestre
de 2025, o Distrito de
Moamba, na Provincia de
Maputo, Mogcambique, foi
alvo de um levantamento
do Departamento de Estu-

dos e Desenvolvimento da
ExportaMoz, em parceria
com a Direcg¢do da Indus-
tria e Comércio da Provin-
ciade Maputo e os Servigcos
Distritais das Actividades

Econémicas de Moamba.
Divulgado pelo Magazine
do Potencial Exportavel
e plataformas digitais, o

levantamento  destacou
o potencial exportavel da

regido, visando conectar
produtores locais a mer-
cados internacionais para
promover o desenvolvi-
mento econémico susten-
tavel.

Com 4.628 km?, Moamba
possui cerca de 70% de ter-
ras férteis e recursos hidri-
cos como a barragem de
Corumana, rios e aquife-
ros, mas enfrenta desafios
como a falta de armazéns
refrigerados, centros de
distribuicdo e vias preca-
rias (trecho de 7 km até a
N4). Isso dificulta o escoa-
mento de produtos como
papaia (3.900 ton/ano),
banana (34.500 ton/ano),
litchi (750 ton/ano), manga
(1.000 ton/ano), gengibre

Por Explorar

Moamba combina locali-
zagao estratégica, solos
férteis e recursos hidri-
cos, e pode se tornar um
hub de exportagdo. Os
préoximos passos incluem
a mobilizagdo de Inves-

7 km

De vias precdrias
dificultam o
escoamento de
produtos

400 ton/ano) e acgucar
organico (14.600 ton/ano),
demandados na Europa e
Africa do Sul. A auséncia
de compradores directos
aumenta a dependéncia
de intermediarios, redu-
zindo lucros.

O levantamento propde
investimentos  estratégi-
cos: construgao de arma-
zéns refrigerados e moder-
nizagdo da linha férrea
(cinco estagbes e quatro
apeadeiros), aproveitando
a proximidade com o
Porto de Maputo (55 km)
e a fronteira de Ressano
Garcia (45 km); expansao
de industrias como Pure
Diets e Safira Mozam-
bique Ceramic, além de
unidades para transfor-
mar frutas em sucos e

conservas; capacitagdo de
produtores e cooperativas
para acessar mercados via
acordos como UE-SADC
e AGOA, apoiada por fei-
ras, workshops e missdes
empresariais; e diversifica-
¢ao com turismo (Reserva
de Maputo, Cascata do
Rio Muvalaze e Fortaleza
de Sao Sebastido, 5.000-
20.000 visitantes/ano) e
minerais (marmore, areias
pesadas). Essas medidas
visam integrar Moamba as
cadeias globais de valor.

timento Direto Estran-
geiro (IDE) e nacional
para financiar melhorias
em infraestrutura como
a barragem de Coru-
mana, lagoas, estradas
e energia, além da cria-
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¢do de incentivos fiscais
adicionais e do fortale-
cimento de parcerias
publico-privadas. A pro-
ducgao agricola, o turismo
e 0S minerais sao pilares
para o crescimento, pre-

parando o distrito para
contribuir com o desen-
volvimento sustentavel
de Mocambique, conec-
tando-se aos mercados
globais.
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Saiba mais da Incubadora
ExportaMoz

A ExportaMoz da mais um passo rumo ao
fortalecimento do sector empresarial mocambicano
com o lancamento da Incubadora ExportaMoz!

Este é um espaco criado para impulsionar Pequenas e
Médias Empresas (PMEs) com ambicdo de conquistar
mercados internacionais, oferecendo:

Capacitagao institucional sobre o processo de exportagao;
Facilitagao de acesso a mercados internacionais;

Apoio técnico e institucional;

Facilitagao no acesso ao financiamento as exportagoes;
Mentoria especializada para acesso a certificagoes.

Se vocé tem um negdcio com

potencial de exportacao, Saiba mais e inscreva-se aqui.
. 2 https://lexportamoz.co.mz/incubadora
este é o seu lugar!

https://lexportamoz.co.mz

Descubnal@pontunidadeside
Ex@oitacsclcomialExpantalMoz

Quer expandir o seu negdcio para além-fronteiras?
Com a plataforma digital da ExportaMoz, agora é
mais Facil identificar e aproveitar oportunidades reais
de exportacdo para o seu produto ou servico!

cesse a nossa pagina web e encontre:

Informacgodes actualizadas sobre mercados externos;
Tendéncias e dados de comércio internacional;

Procura de produtos mogambicanos no estrangeiro;

Parcerias e chamadas abertas de compradores internacionais;
Guias e ferramentas praticas para exportar com sucesso.

Saiba mais e inscreva-se aqui.
https://exportamoz.co.mz/oportunidades/

https://lexportamoz.co.mz

Foco em Responder 100% das Necessidades do
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Inteligéncia de Mercado
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Para o més de marco, os grafi-
cos demonstram uma tendéncia
de oscilagdo ciclica nos pregos
agricolas, com alguns periodos
de alta significativa, seguidos
de corregées. As commodities
como milho, trigo e soja mos-

Sugar (USD/Ib)

1973
1930 19.14
13/\
W1 w2 W3 W4

tram picos sazonais, geralmente
associados a condigdes climati-
cas, politicas agricolas, e dina-
mica de oferta global. No caso
especifico da soja, no periodo
em referéncia experimentou
uma estabilidade com tendén-
cia de leve baixa justificada pela
combinagado de bons niveis de
estoquenos EUA ecolheitafavo-
ravel no Brasil, que gerou menor
pressao de demanda interna-
cional, ao contrario do trigo que

Catton (USD/Ib)

6694 66.96

65.62
65.40,

wi w2 w3 W4

teve uma recuperagdo apos a
queda em fevereiro, devido a
instabilidade geopolitica no
Mar Negro, especialmente as
tensdes entre Russia e Ucrania,
que sao grandes exportadores
de trigo Relativamente ao café,
registou uma leve alta nos pre-
cos justificada em grande parte,
(i) pelas preocupagdes climati-
cas no Brasil, principal produtor,
com registos de clima seco em
regides cafeeiras, (ii) problemas

logisticos em paises da Africa
Ocidental afectando a oferta
global e por fim (iii) a recupera-
cao na demanda da Asia, espe-
cialmente na china.

No caso das commodities agri-
colas, a volatilidade dos pregos

Wheat (USD/lb)
55900 55900  559.00
/Nﬂﬂ
w1 W2 W3 W4

reforga a importancia da moni-
toria continua dos mercados
internacionais e os picos nos
precos indicam oportunidades
para exportagao, especialmente
quando os mercados locais nao
tém produgdo suficiente. Para
os produtores e exportadores
mogambicanos, a andlise sugere
a construgao de estratégias de
hedge e contratos futuros, mini-
mizando riscos de variagdes
abruptas, sem deixar de lado o

Crude (Brent)
738
720

69.8

w1 w2 W3 W4

fornecimento global que tem
tido novas tendéncias de pro-
cura.

Para o sector energético, os
graficos revelam uma evolugao
com altos e baixos influencia-
dos por choques geopoliticos,
decisdes da OPEP, e transi¢coes
energéticas globais. O petro-
leo e o gas natural mostram alta
sensibilidade a eventos interna-
cionais como guerras, sangoes
ou mudangas regulatorias. Ha

Foco em Responder 100% das Necessidades do
Exportador e Potencial Exportador de Mogcambique

também uma tendéncia recente
de estabilizagdo com leve decli-
nio, refletindo o aumento de
fontes renovaveis e a queda da
demanda por combustiveis fos-
seisem certos mercados.

O Crude registou no més de

Soy Bean (USD/Ib)
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Marco, uma queda visivel com-
parativamente a  Fevereiro
embora com tendencia cres-
cente em Margo, reflectindo a
preocupagao comadesacelera-
¢ao econdmica global e a menor
procura da China, mesmo apos
a reabertura pos-COVID asso-
ciado ao aumento da produgao
por parte de paises forada OPEP.
O gas natural perpetuou uma
continuidade da tendéncia de
baixa devido ao inverno mais

Natural Gas (mmbtu)
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brando na Europa que reduziu
a demanda por aquecimento,
levando a queda de pregos, sem
deixar de lado a referéncia dos
estoques que estdo em niveis
historicamente altos, o que tam-
bém contribui para a pressao
negativa.

O carvao teve uma tendencia
ascendente em todo periodo,
embora com valores baixos
comparativamente ao més de
Fevereiro, refletindo a redugao

da demanda na Asia, especial-
mente da China e da india, onde
os niveis de estoque estavam
altos e houve maior uso de fon-
tes renovaveis, o fim do inverno
no hemisfério norte reduziu a
procura por carvao para aque-

Coffee
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cimento e o ajuste em alguns
mercados, a transigdo energé-
tica, com maior pressdo para a
descarbonizagdo, o que afecta a
projegao de longo prazo e reduz
o apetite especulativo.

No caso das commodities do
sector energético, a inteligén-
cia de mercado deve focar na
antecipagao de eventos geopo-
liticos e decisdes da OPEP, pois
tém impacto directo nos pre-
Gos dos bens administrados.

Coal (ton)
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Para paises exportadores como
Mogambique, com reservas
energéticas, ha potencial de
posicionamento estratégico em
periodos de alta, mas também
risco fiscal se houver dependén-
cia excessiva desses pregos. Os
sinais de declinio apontam para
a necessidade de diversificagao
da matriz energética e aposta
em energiaslimpas.



Uma Plataforma
unica e completa para
os Exportadores e
Compradores

A ExportaMoz Solutions, Lda. € uma empresa de direito privado
mogambicana, com personalidade juridica e administrativa prépria,
sediada em Maputo, Mogambique. E uma joint venture colaborativa

entre a SBS, SupriMoz e a CCl, todas empresas mogambicanas.

https://exportamoz.co.mz




